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SATIS BECERILERI DEGERLENDIRMESI < DiSCPROFiL

Geleneksel satis sureclerine kisisel yatkinhgi élcer

¢

SATIS BECERILERI

Ornek KiSi, icin geleneksel satis siireciyle ilgili bir degerlendirmenin bir 6zeti asagida yer almaktadir. Bu
degerlendirmede kullanilan her bir satis becerisi icin normal aralik sari renk ile gosterilmistir. Kirmizi bélim
normalin altindaki gelismeye acik alani, yesil bélim ise normalin Usttindeki gucli yoni ifade etmek igin
kullanilmistir. Mavi renkli bar bireyin dogal olarak ilgili yetkinlik icin sahip oldugu potansiyeli, mavi tiggen ise
calisma ortaminda bu yetkinligini ne derecede kullandigini gosterir.

Satis iletisimi

Satisin Sunumu

Satis Kapama

Satis Yonetimi

Yardimci olmak

Soru Sormak

Aktif dinlemek

ilk izlenim

Uyum saglamak

insanlari Tanimak

Teshis

Kisiye 6zel sunum

Glven yaratmak

Arzulari tetiklemek

Yonlendirme

Fiyat pazarlig

B2B Satis

Satis iletisimi
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