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SATIŞ BECERİLERİSATIŞ BECERİLERİ DEĞERLENDİRMESİ

Geleneksel satış süreçlerine kişisel yatkınlığı ölçer

Satış iletişimi

Satışın Sunumu

Yardımcı olmak 

Soru Sormak 

Aktif dinlemek

İlk izlenim

Uyum sağlamak 

İnsanları Tanımak 

Teşhis

Kişiye özel sunum 

Güven yaratmak 

Arzuları tetiklemek 

Yönlendirme 

Fiyat pazarlığı 

B2B Satış 

Satış İletişimi

Satış Kapama

Satış Yönetimi
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